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「知らない」→「買いたい」

をつくる    ステップ

会社名 参加者名 電話番号 個別相談

希望する・希望しない

参加無料！

7/ 11 FRI

13:00-14:30

売れるにはワケがある！

買いたくなる“7つのしくみ”

７
認知

関心

理解

共感

信頼

欲求

購入

講師：宮嵜智昭

ビジネス構築コンサルタント

熊本県よろず支援拠点コーディネーター

熊本県よろず支援拠点
https://yorozu-kumamoto.go.jp

096-286-3355 096-286-3361実施機関/公益財団法人くまもと産業支援財団

FAXまたはQRコードから
お申し込みください。

締め切り：7月9日

筆記用具、PCまたはスマホ

会場 びぷれすイノベーションスタジオ

申込

持ち物


